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Knjiga PROMISLJANJEM DO BOGATSTVA,
utemeljena na autorovom proslavljenom djelu ZAKON
USPJEHA, predstavlja procis¢enu mudrost istaknutih
ljudi koji su ostvarili velika postignuéa 1 veliko
bogatstvo.

Nadahnué¢e za ovu knjigu autor je ponasSao u
carobnoj formuli uspjeha Andrewa Carnegiea Carnegie
je njezinu djelotvornost dokazao bogatstvimakoja su
stekli mladi ljudi kojima je otkrio svoju tajnu.

U ovoj ¢ete knjizi pronaci tu tajnu kao i tajne ostalih velikih ljud
Otkrit ¢ete ne samo STO CINITI veé i
KAKO TO CINITI. Usvojite i i primijenite jednostavne
tehnike, ovladat ¢ete tajnom istinskog i trajnog uspjeha.

TADA CETE OD ZIVOTA DOBITI SVE STO POZELITE.



PREDGOVOR
IZDAVACA

Misli i postani bogat jedna je od najutjecajnijih knjiga svih
vremena koja pokazuje put do osobnog postignuca - financijske
neovisnosti i duhovnog bogatstva koje nije mogucée izmjeriti
novcem.

Knjiga poput ove joS nikada nije objavljena. Nadahnuo ju je
Andrew Carnegie, koji je prije mnogo godina formulu vlastitog
uspjeha otkrio autoru Napoleonu Hillu. Carnegie ne samo da je
sam postao multimilijunas, ve¢ je milijunasima uc¢inio mnoge
kojima je otkrio svoju tajnu. Izvor svojeg bogatstva Napoleonu
Hillu otkrilo je jo§ 500 imuénih ljudi i on je svoj zivot posvetio
nastojanju da njihovu poruku prenese onima koji su spremni
svoje zamisli i organizirane planove uloziti u stvaranje vlastitog
bogatstva.

Tisu¢e ljudi primijenile su cuvenu filozofiju ove knjige u
cilju oplemenjivanja vlastitog zivota. Sadrzi tajne koje su danas
jednako bezvremene i primjenjive kao Sto su bile i kada je
objavljeno prvo izdanje ove knjige. U ovom izdanju filozofije i
formule uspjeha dostupne su svima onima koji Zarko Zele
zaraditi i dozivjeti duhovno zadovoljstvo, koje proizlazi iz
uspjeha.

Misli i postani bogat je, prije svega, prakticni priru¢nik. U
njemu ¢ete pronaci Caroliju samo-usmjeravanja, organiziranog
planiranja, autosugestije, umnog povezivanja, zapanjujuce
ucinkovit sustav samoanalize, razradene planove za prodaju
vaSih usluga te mnos$tvo ostalih korisnih savjeta velikih ljudi
koji su dokazali svoju vrijednost.



Bogatstvo koje vam je na dohvat ruke nije uvijek moguce
izmjeriti novcem.

Veliko bogatstvo predstavljaju trajna prijateljstva, skladni
obiteljski odnosi, suosjec¢ajnost 1 razumijevanje medu
poslovnim suradnicima te unutra$nji sklad koji donosi duSevni
mir izmjeriv samo duhovnim vrijednostima.

Filozofija knjige Misli i postani bogat pripremit ¢e vas za
postizanje i uzivanje u tim vi§im vrijednostima koje su oduvijek
bile uskraéene svima koji za njih nisu bili spremni.

Kada zapocénete primjenjivati filozofiju ove knjige, budite
spremni na zivotne promjene koje ne samo da ¢e vam olaksati
poteskoée 1 napetosti, ve¢ ¢e vas 1 pripremiti za obilno
gomilanje materijalnog bogatstva.

Izdavac
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RIJEC AUTORA

U svakom poglavlju ove knjige spomenuta je tajna
bogaéenja koja je posluzila mnogim iznimno bogatim ljudima.
Te sam ljude pomno analizirao tijekom mnogih godina.

Prije viSe od pola stolje¢a, u tu me je tajnu uputio Andrew
Carnegie. Taj mudri, dobroc¢udni stari Skot nehajno ju je ubacio
u moj um dok sam jo§ bio djecak. Zatim se opustio u svojem
naslonjacu s iskrom radosti u oCima i promatrao me kako bi
ustanovio dali sam dovoljno pametan da potpuno shvatim ono
§to mi je rekao.

Kada je opazio da sam shvatio, upitao me je da li bih bio
voljan provesti dvadeset ili viSe godina pripremajuéi se za
otkrivanje te tajne svijetu, muskarcima i zenama koji bi bez nje
mogli cijeli zivot prozivjeti u nezadovoljstvu. Odgovorio sam
potvrdno i uz njegovu pomo¢ odrzao svoje obecanje.

Nakon §to su je iskuSale tisuée ljudi gotovo svih zanimanja,
tajnu sam iznio u ovoj knjizi. Gospodin Carnegie Zelio je da
¢arobna formula, koja mu je donijela golemo bogatstvo, bude
dostupna ljudima koji nemaju vremena sami otkrivati kako se
zaraduje novac i nadao se da ¢u je ja iskuSati te dokazati
njezinu ucinkovitost temeljem iskustva muSkaraca i Zena sa
svih podruc¢ja djelatnosti. Smatrao je ddaje tu formulu potrebno
poucavati u svim Skolama i na sveuciliStima te je izjavio da bi,
primjereno poucavana, do te mjere izmijenila cjelokupan
obrazovni sustav da bi vrijeme provedeno u Skoli moglo biti
svedeno na manje od polovicu.

U poglavlju o vjeri proditat ¢éete zapanjujuéu pri¢u o
korporaciji United States Steel koju je utemeljio i podignuo
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jedan od mladih ljudi pomocu kojih je gospodin Carnegie
dokazao da njegova formula djeluje svima onima koji su za nju
spremni. Jedna jedina primjena te tajne donijela je Charlesu M.
Schwabu golemo bogatstvo u novcu i mogucénostima. Ta je
primjena formule, okvirno govoreci, vrijedila Sesto milijuna
dolara.

Te cinjenice - poznate gotovo svima koji su poznavali
gospodina Carnegia - pruzaju vam prili¢no jasan uvid u korist
koju mozete ostvariti ¢itanjem ove knjige, pod uvjetom da znate
Sto Zelite.

Tajna je otkrivena tisu¢ama musSkaraca i zena koji su je
dobro iskoristili, ba§ kao §to je gospodin Carnegie i oéekivao.
Neki su ostvarili veliko bogatstvo. Ostali su je uspjesno
upotrijebili za stvaranje sklada u svojim domovima. Jedan ju je
duhovnik toliko ucinkovito upotrijebio da mu donosi prihod
koji godis$nje premasuje 75 000 dolara.

Arthur Nash, kroja¢ iz Cincinnatija svoj je posao na rubu
propasti upotrijebio kao pokusnog kunic¢a na kojemu je iskusao
formulu. Posao je ozivio i donio bogatstvo svojim vlasnicima.
Danas jos uvijek cvjeta, iako je gospodin Nash preminuo. Taj je
pokus bio toliko jedinstven da su mu casopisi i novine posvetili
pozitivan publicitet vrijedan viSe od milijun dolara.

Tajna je prenesena i Stuartu Austinu Wieru iz Dallasa u
Teksasu. On je za nju bio spreman - toliko spreman da je
odustao od svojeg zanimanja i poceo studirati pravo. Je li
uspio? I tu ¢ete pricu procitati.

Radeci kao direktor marketinga sveucilista LaSalle, dok je ta
ustanova bila tek nesSto viSe od imena, imao sam cast vidjeti
kako J. G. Chapline primjenjuje formulu toliko u¢inkovito daje
LaSalle nacinio jednom od najboljih $kola u zemlji.

Tajna o kojoj govorim u ovoj je knjizi spomenuta najmanje
stotinu puta. Nije izravno iznesena jer djeluje mnogo bolje ako
je tek otkrivena i na vidiku onih koji su spremni i koji je traze.
Zbog toga ju je gospodin Carnegie i meni dobacio tek usput, ne
otkrivajuc¢i njezino ime.
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Ako ste je spremni primijeniti, u svakom cete je poglavlju
prepoznati barem jednom. Volio bih da vam mogu re¢i kako
¢ete znati da ste spremni, no time bih vam uskratio mnoge
dobrobiti koje ¢ete ostvariti ako sami dodete do tog otkrica.

Ako ste ikada bili obeshrabreni, ako ste bili suoeni s
poteSkoc¢ama koje su od vas zahtijevale veliku zrtvu, ako ste
pokusali i dozivjeli neuspjeh, ako ste ikada bili sputani boles¢u
ili tjelesnim ogranic¢enjem, pri¢a o tome kako je moj sin otkrio i
upotrijebio formulu gospodina Carnegia vjerojatno ¢e biti oaza
u Pustinji izgubljenih nada koju ste trazili.

Tu je tajnu tijekom prvog svjetskog rata u velikim
razmjerima koristio predsjednik Woodrow Wilson. Pazljivo
omotana u obuku koja je prethodila odlasku na bojiste, ta je
tajna prenesena svakom pojedinom vojniku. Predsjednik
Wilson mi je rekao da je to bio vazan ¢imbenik u prikupljanju
sredstava potrebnih za ratovanje.

Ono $to ovu tajnu Cini osobitom jest Cinjenica da su ljudi
koji je otkriju i primijene doslovce prisiljeni postizati uspjeh.
Sumnjate 1i, proucite imena onih koji su je primijenili, gdje god
da se spominju; sami se uvjerite u njihov uspjeh i bit Cete
uvjereni.

Nista se ne moze ostvariti bez ulaganja!

Tajna o kojoj govorim ima svoju cijenu, iako je ta cijena
mnogo manja od njezine stvarne vrijednosti. Oni koji je ne
traze, ne mogu je dobiti ni po kojoj cijeni. Nije ju mogucde
darovati ili kupiti za novac jer dolazi u dva dijela. Oni koji su
za nju spremni, ve¢ posjeduju jedan njezin dio.

Ova tajna jednako dobro sluzi svima koji su za nju spremni.
Obrazovanje tu ne igra nikakvu ulogu. Mnogo prije no §to sam
roden, ta je tajna pronasla svoj put do Thomasa A. Edisona koji
ju je iskoristio toliko inteligentno da je postao vodeéi svjetski
izumitelj iako se Skolovao samo tri mjeseca.

Tajna je prenesena i Edwinu C. Barnesu, poslovnhom
suradniku gospodina Edisona. On ju je upotrijebio toliko
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uCinkovito  da je, iako je godiSnje zaradivao samo 12.000
dolara, stekao veliko bogatstvo te se ve¢ kao mlad covjek
povukao iz poslovnih krugova. Njegovu pri¢u pronaci cete na
pocetku prvog poglavlja. Ta bi vas pri¢a trebala uvjeriti da
bogatstvo nije izvan vasSeg dosega, da mozete biti ono Sto Zelite
biti, da novac, ugled, priznanja i sre¢u mogu dozivjeti svi oni
koji su spremni i odluc¢ni ostvariti te blagoslove.

Kako to znam? Odgovor biste trebali dobiti prije no Sto
proditate ovu knjigu. Mozda c¢ete ga pronac¢i ve¢ u prvom
poglavlju, a mozda i na zadnjoj stranici.

Obavljaju¢i  dvadesetogodiSnje istrazivanje, koje sam
zapoceona zahtjev gospodina Carnegia, analizirao sam stotine
poznatih ljudi od kojih su mnogi priznali da su svoje golemo
bogatstvo stekli uz pomo¢ Carnegiejeve tajne; medu njima su:

HENRY FORD HARRIS F. WILLIAMS
WILLIAM WRIGLEY JR. dr. FRANK GUNSAULUS
JOHN WANAMAKER DANIEL WILLARD
JAMES J. HILL KING GILLETTE
GEORGE S. PARKER RALPH A. WEEKS

E.M. STATLER sudac DANIEL T. WRIGHT
HENRY DOHERTY JOHN D. ROCKEFELLER
GEORGE EASTMAN THOMAS A. EDISON

CHARLES M. SCHWAB FRANK A. VANDERLIP
THEODORE ROOSEVELT F.W. WOOLWORTH

JOHN W. DAVIS pukovnik ROBERT A.
DOLLAR

ELBERT HUBBARD EDWARD FILENE

WILBUR WRIGHT EDWIN C. BARNES

WILLIAM JENNINGS ARTHUR NASH

BRYAN

Dr. DAVID STARR CLARENCE DARROW
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JORDAN

J. ODGEN ARMOUR WILLIAM HOWARD TAFT
ARTHUR BRISBANE JULIUS ROSENWALD
LUTHER BURBANK STUART AUSTIN WIER
EDWARD W. BOK dr. FRANK CRANE
FRANK A. MUNSEY GEORGE M. ALEXANDER
ELBERT H. GARY J.G. CHAPLINE

Dr. ALEXANDER senator JENNINGS
GRAHAM BELL RANDOLPH

JOHN H. PATTERSON

Ova imena predstavljaju tek mali broj poznatih Amerikanaca
¢ija su postignuéa, financijska 1 ostala, dokazala da oni koji
razumiju i primjenjuju Carnegiejevu tajnu stizu na vrh. Nikada
nisam upoznao ¢ovjeka motiviranog na primjenu tajne koji nije
ostvario zapazen uspjeh u svojem podrucju djelatnosti. Nisam
upoznao osobu koja se istaknula ili se na bilo koji nadin
obogatila ne poznajuéi tu tajnu. Iz te dvije ¢injenice izvlacim
zakljuéak da je ta tajna, kao dio =znanja nuznog za
samoodredenje, vaznija od bilo ¢ega §to Covjek prima putem
onoga $to popularno nazivamo "obrazovanjem".

Sto je zapravo obrazovanje? U ovoj éete knjizi pronadi
detaljan odgovor.

Dok budete citali, tajna o kojoj govorim iskocit ¢e sa
stranica i jasno vam se otkriti ako ste za nju spremni! Kada se
pojavi, prepoznat Cete je. Bez obzira na to otkrijete li je u
prvom ili zadnjem poglavlju, kada se pojavi, zastanite na
trenutak 1 odlozite naocale jer ¢e taj trenutak predstavljati
najvazniju prekretnicu vasega Zivota.

Citajuéi ovu knjigu imajte na umu da su posrijedi ¢injenice, a
ne izmisljotine te daje njezina svrha prenijeti veliku univerzalnu
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istinu pomoc¢u koje svi mogu otkriti sto im je ¢initi i kako to
¢initi! Spremni uc€enici primit ¢e i poticaje koji su im potrebni da
bi zapoceli.

Prije no $to prijedete na prvo poglavlje, kao posljednju rijec
pripreme ponudit ¢u vam sugestiju koja bi mogla posluziti kao
klju¢ prepoznavanja Carnegiejeve tajne. Ona glasi: svako
postignuce, svako steceno bogatstvo ima svoje korijene ujednoj
zamisli! Ako ste spremni za tajnu, vel posjedujete jednu
njezinu polovicu; zbog toga ¢ete spremno prepoznati i drugu
polovicu onog trenutka kada dopre u vas§ um.

Napoleon Hill
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MISLI SU STVARNE

COVJEK KOJI JE "DOMISLIO" SVOJ
PUT DO PARTNERSTVA S
THOMASOM A. EDISONOM

Uistinu, "misli su stvarne" te osobito moéne kada ih se
pomijesa s odredenom svrhom, ustrajno$éu i goru¢om zeljom za
njihovim pretvaranjem u bogatstvo ili ostale materijalne
predmete.

Prije nekoliko godina Edwin C. Barnes otkrio je istinitost
tvrdnje da se Covjek moZe obogatiti pomocu vlastitih misli. Do
tog otkric¢a nije dosao samo jednim promisljanjem. Do njega je
dolazio postupno, a sve je zapoc¢elo goru¢om Zeljom da postane
poslovnim suradnikom velikog Edisona.

Jedna od glavnih znacajki Barnesove zelje bila je njezina
odredenost. Zelio je raditi s Edisonom, a ne za njega. Pazljivo
proudite nacin na koji je ostvario svoju zelju i ste¢i Cete dublji
uvid u nacela koja vode do bogatstva.

Kada se ta zelja, pobuda ili misao, po prvi puta pojavila u
njegovu umu, nije bio u polozaju poduzeti nesto po pitanju
njezina ostvarenja. Na putu su mu stajale dvije prepreke. Nije
poznavao gospodina Edisona i nije imao dovoljno novca da
plati zeljeznicku kartu do Orangea u New Jerseyu.
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Te bi poteskocée bile sasvim dovoljne da se vecina ljudi
obeshrabri u pokuSaju ostvarenja te zelje. No, njegova Zelja nije
bila obi¢na zelja!

Izumitelji ""skitnica’

Pojavio se u laboratoriju gospodina Edisona i izjavio da je
doSao sklopiti posao s izumiteljem. Govoreé¢i o svojem prvom
susretu s Barnesom, gospodin Edison je rekao:

"Stajao je predamnom ostavljaju¢i dojam obi¢nog skitnice,
no, nesto u izrazu njegova lica govorilo je daje odlucan dobiti
ono po Sto je dosao. 1z svojeg dugogodiSnjeg iskustva s ljudima
naucio sam da cCovjek koji neSto zeli toliko snazno da je
spreman riskirati cijelu buduénost za jedan okret kola srece,
nedvojbeno pobjeduje. Pruzio sam mu mogucnost koju je trazio
Jjer sam vidio daje odlucio ustrajati sve dok ne uspije. Dogadaji
koji su uslijedili potvrdili su da nisam pogrijeSio."

Izgled tog mladog covjeka nedvojbeno nije bio razlog
njegova uspjeha jer mu taj Cimbenik nije iSao u prilog. Klju¢na
je bila njegova misao.

Barnes nije u$ao u partnerstvo s Edisonom nakon prvog
razgovora. Dobio je priliku raditi u njegovu wuredu za vrlo
simboli¢nu placu.

Mjeseci su prolazili. Na pojavnom planu nije se dogadalo
niSta Sto bi Barnesa dovelo blize Zeljenom cilju koji je u svojem
umu ustanovio kao svoju najvazniju svrhu. No, u Barnesovu se
umu dogadalo neS§to vazno. Neprestano je pojacavao svoju zelju
da postane Edisonov poslovni suradnik.

Psiholozi su bili u pravu kada su rekli da "Covjek ostvaruje
svoj cilj tek kada je uistinu spreman za njega". Barnes je bio
spreman za poslovnu suradnju s Edisonom; Stovise, odlucio je
ostati spreman sve dok ne ostvari ono ¢emu tezi.

Nije sam sebi rekao: "Pa dobro, kakve koristi od toga?
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Mislim da ¢u se predomisliti i okuSati se u prodaji", nego
"DoSao sam ovamo da bih sklopio posao s Edisonom i ostvarit
¢u to makar tome morao posvetiti ostatak svojeg zivota". Onje
mislio ozbiljno! Kolike bi zivotne price bile drugacije kada bi
ljudi odredili svoj cilj i ostali mu vjerni dovoljno dugo da ga
pretvore u posvemasnju opsesiju!

Mladi Barnes to tada mozda nije znao, no, njegova
nepokolebljiva odlu¢nost, njegova ustrajnost u jednoj jedinoj
zelji srusSila je sve prepreke i donijela mu moguénost kojoj je
tezio.

Mogucénost pod krinkom

Moguénost se pojavila u drugacijem obliku i iz drugacdijeg
smjera nego Sto je Barnes ocekivao. To je jedan od trikova
moguénosti. Ona ima naviku prikrasti se kroz straznja vrata te
¢esto dolazi u obliku nevolje ili privremenog poraza. To je
vjerojatno razlog §to je mnogi ne prepoznaju.

Gospodin Edison u to je vrijeme upravo usavr§io novi
uredski uredaj tada poznat kao Edisonov stroj za diktate.
Njegovi prodavaci nisu bili osobito oduSevljeni tim izumom.
Nisu vjerovali da ga je mogucée prodati bez velikog napora.
Barnes je prepoznao svoju moguénost. Prikrala se tiho,
preruSena u ¢udan stroj koji nije zanimao nikoga osim njegovog
izumitelja i Barnesa.

Barnes je znao da je sposoban prodati Edisonov stroj za
diktate. Upoznao je Edisona sa svojim prijedlogom i odmah
dobio priliku. Uspio je prodati stroj. Zapravo, prodao ga je tako
uspjeSno da mu je Edison ponudio ugovor za distribuciju i
prodaju Sirom zemlje. Barnes se obogatio tim poslom, no
postigao je i nesSto mnogo vaznije. Dokazao je da covjek
promisljanjem uistinu moze ostvariti bogatstvo.
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Ne mogu znati koliko je Barnesova prvotna zelja vrijedila u
novcu. Mozda mu je donijela dva ili tri milijuna dolara, no taj
iznos, koliki god da jest, postaje beznacajan ako se usporedi s
bogatstvom koje je stekao u obliku spoznaje da nematerijalni
poticaj misli mozZe biti pretvoren u materijalna dobra
primjenom poznatih nacela.

Barnes je doslovce domislio svoj put u partnerstvo s
Edisonom! Domislio je bogatstvo. Na pocetku nije imao niSta
osim jasne spoznaje o tome Sto zeli te odlucnosti da ostane
vjeran toj zelji sve dok je ne ostvari.

Tristope odzlata

-----

nakon privremenog poraza. Svaki je covjek u odredenom
trenutku svojeg zivota pocinio tu pogresku.

U vrijeme mahnite potrage za zlatom, ujak R.U. Darbyja
zarazio se zlatnom groznicom i poSao na zapad kopati i bogatiti
se. On nije ¢uo da se iz uma covjeka moze iskopati vise zlata no
Sto je ikada iskopano iz zemlje. Kolcima je oznacio svoje
zemljiSte, uhvatio pijuk i lopatu i bacio se na posao.

Nakon tjedana mukotrpnog rada nagraden je otkricem
blistave rude. Za iskopavanje rude bili su mu potrebni strojevi.
Bez podizanja buke zatrpao je nalaziSte i vratio se kuci u
Williamsburg u Marylandu te svojim rodacima i nekim
susjedima ispric¢ao da je naiSao na zlato. Zajedno su prikupili
novac za potrebne strojeve i dali ih dopremiti. Ujak i Darby
vratili su se na nalaziSte.

Prvi vagon zlatne rude iskopan je i odvezen u talionicu.
Rezultati su pokazali da je posrijedi jedno od najbogatijih
nalazi§tau Coloradu! Jo§ nekoliko vagona rude omogudit ¢e im
da se rijeSe dugova. A tada je na redu gomilanje velike zarade.

Dok su zdu$no busili, njihove su nade dosezale najviSe
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vrhunce! A tada se nesSto dogodilo. Zlatna je zila nestala! Stigli
su na kraj duge i ¢up prepun zlata vise nije bio tamo. Nastavili
su busiti, ocajnicki nastojeé¢i ponovno nai¢i na zilu - ali
uzaludno.

Na posljetku su odludili odustati.

Strojeve su prodali na otpadu za stotinu dolara i vlakom se
vratili ku¢i. Radnik na otpadu pozvao je rudarskog inzenjera da
pogleda nalaziSte i nacini neke proracune. Inzenjer je ustvrdio
da je projekt propao jer vlasnici nisu znali za »presjecene zile«.
Njegovi su proracuni pokazali da se zla nalazi samo tri stope
od mjesta na kojemu su Darbyjevi prestali busiti! Tamo je i
pronadena!

Radnik s otpada zaradio je milijune dolara na zlatnoj rudi jer
je bio dovoljno mudar da je potrazio savjet struc¢njaka prije no
Sto odustane.

Nikada neéu odustati zato $to ljudi kaZu "Ne"

Dugo potom gospodin Darby je mnogostruko nadoknadio
svoj gubitak otkricem da zelja moZe biti pretvorena u zlato. Do
tog je otkrica doSao nakon S$to je uSao u posao prodaje zivotnog
osiguranja.

Upamtivsi kako je izgubio veliko bogatstvo jer je odustao tri
stope od zlata, Darby se okoristio tim iskustvom u odabranom
poslu jednostavno takoSto je sam sebi govorio: "Odustao sam
tri stope od zlata, no, nikada necu odustati zato sto ljudi kazu
'ne' kada im ponudim Zivotno osiguranje".

Darby je postao jedan od malobrojnih koji godisnje prodaju
osiguranja u vrijednosti koja premasuje milijun dolara. Tu je
ustrajnost stekao zahvaljujuéi pouci koju je izvukao kada je
odustao od potrage za zlatom.

Svaki ¢e se covjek, prije no Sto ostvari uspjeh, nedvojbeno
susresti s mnogim privremenim porazima i ponekim
neuspjesima. Kada se covjek osjeti porazenim, najlakSe i
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najlogicnije je odustati. Vecina ljudi ucinit ¢ée upravo to.

Vise od pet stotina najuspjesnijih ljudi ove zemlje ispricalo
mi je kako su najveci uspjeh ostvarili kada su presli jo§ samo
jedan korak dalje od poraza. Neuspjeh je lukavi Saljivac s
goru¢im smislom za ironiju. Obaranje covjeka nadomak
uspjehu vjerojatno mu predstavlja veliki uzitak.

Poukaizupornostizapedeset centa

Nedugo nakon $§to je gospodin Darby primio diplomu
"SveuciliSta zivotnih udaraca" te se odlucio okoristiti svojim
rudarskim iskustvom, imao je srecu svjedociti dogadaju koji ga
je uvjerio da "Ne" ne znaci uvijek ne.

Jednog je poslijepodneva pomagao ujaku pri mljevenju Zita
u starom mlinu. Ujak je vodio veliku farmu na kojoj su zivjeli
mnogi afro-americki farmeri s kojima je dijelio dobit. Vrata su
se neCujno otvorila i u mlin je uSla mala afro-americka
djevojcica, kéi jednoga od farmera, te stala pokraj vrata. Ujak je
podignuo pogled, opazio djevoj&icu i grubo joj se obratio: "Sto
Zelis?"

Djevojcica je smjerno odgovorila: "Mama je rekla da joj
posaljete njezinih pedeset centa".

"Ne dolazi u obzir", odvratio je ujak, "bjezi kuéi."

"Da, gospodine", rekla je djevojcica. Ali se nije pomaknula.

Ujak je nastavio sa svojim poslom kojim je bio toliko
zaokupljen da nije primijetio da djevojCica joS uvijek stoji
tamo. Kada je podignuo pogled i opazio je, zagrmio je: "Rekao
sam ti da pode§ kuéi! Idi ili ¢u te ja dohvatiti".

Djevojcica je rekla: "Da, gospodine", ali se nije pomaknula
f mjesta.

Ujak je odlozio vrecu zita koju je upravo namjeravao usipati
u mlin, uzeo Stap i krenuo prema djevojcici s izrazom lica koji
je najavljivao nevolju.

Darby je ostao bez daha. Bio je uvjeren da ¢e svjedociti
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nasilju. Znao je da je ujak nagle naravi.

Kada se ujak priblizio djevojcici, ona je brzo zakoracdila
korak naprijed, pogledala ga ravno u o¢i i svojim piskutavim
glasi¢em iz petnih zila vrisnula: "Mojoj mami treba tih pedeset
centa!"

Ujak je zastao, promatrao je nekoliko minuta, a zatim polako
odlozio $tap na pod, zavukao ruku u dzep, izvadio iz njega pola
dolara i pruzio ih djevojéici.

Djevojcica je uzela novac i pocela polako uzmicati prema
vratima, ne skidaju¢i pogled s covjeka kojega je upravo
pobijedila. Kada je otisla, ujak je sjeo na $krinju i kroz prozor
zurio u prazno duze od deset minuta. U ¢udu je razmisljao o
porazu koji je upravo pretrpio.

I gospodin Darby se prepustio mislima. Po prvi puta u Zivotu
vidio je kako dijete odlu¢no sviadava odraslog ¢ovjeka. Kako
joj je to poslo za rukom? Zbog c¢ega je ujakova Zestina
splasnula i zbog ¢ega se je pretvorio u krotko janje? Kakvu je to
¢udnu mo¢ upotrijebilo to dijete da bi ovladalo situacijom? U
Darbyjevu su se umu pojavilajos mnoga pitanja, no, odgovor je
pronasao tek godinama kasnije, kada mi je ispri¢ao tu pricu.

Neobi¢no je to $to mi je tu pricu ispricao upravo u mlinu u
kojem je njegov ujak dozivio poraz.

Neobiéna moé djeteta

Dok smo stajali u tom starom mlinu koji je zaudarao na
plijesan, gospodin Darby ponovio je pri¢u o neobi¢noj pobjedi i
zavr§io je pitanjem: "Sto ti misli§? Kakvu je to ¢udnu mo¢
upotrijebilo to dijete i njome potpuno pokorilo mojeg ujaka?"

Odgovor na njegovo pitanje nalazi se u na¢elima opisanim u
ovoj knjizi. Iznesen je detaljno i u potpunosti.

Otkrivene su i pojedinosti te upute koje ¢e svakome
omoguditi razumjeti i primijeniti istu silu koju je ta djevojcCica
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sasvim slucajno otkrila. Odrzavajte um pozornim i jasno cete
opaziti tu ¢udnu mo¢ koja je pomogla djevojcici. Opazit Cete je
i u sljedecem poglavlju. Negdje u knjizi nai¢i ¢ete na zamisao
koja ¢e ozivjeti vasu mo¢ prijemljivosti 1 podariti vam, za vase
dobro, tu neodoljivu mo¢. Svjesnost o toj moéi mozda cete
razviti ve¢ u prvom poglavlju ili ¢e vam se otkriti u nekom od
sljede¢ih. MoZzda ¢e se pojaviti u obliku jedne jedine zamisli. A
mozda ¢e preuzeti oblik plana ili svrhe. Mogla bi vas potaknuti
da ponovno prozivite neka pros§la iskustva poraza ili neuspjeha i
usvojite pouku pomocu koje ¢éete nadoknaditi sve $to ste
izgubili tim porazom.

Nakon $to sam gospodinu Darbyju objasnio moé koju je
djevojcica nesvjesno upotrijebila, brzo je u mislima preletio
svojim  tridesetogodi$njim iskustvom u prodaji Zivotnog
osiguranja i iskreno priznao da svoj uspjeh na tom podrucju
moze u velikoj mjeri zahvaliti pouci koju je nauéio od tog
djeteta.

Rekao je: "Svaki puta kada bi me potencijalni kupac pokusao
otpratiti bez potpisanog ugovora, vidio bih tu djevojéicu kako
stoji u mlinu, velikih o¢iju i prkosnog pogleda i rekao sam sebi:
'"Moram ostvariti ovu prodaju.' Najveci broj prodaja, zakljucio
sam nakon S§to su potencijalni kupci rekli 'NE'."

Prisjetio se 1 pogreske koju je poéinio odustavsi na samo tri

stope od zlata, "Ali," rekao je, "to je iskustvo bilo prikriveni
blagoslov. Ono me je poulilo ustrajnosti bez obzira na to
koliko je situacija teSka, a to je bila pouka koju sam morao
usvojiti prije no Sto ostvarim uspjeh na bilo kojem podruéju.”

Ovu pri¢u o gospodinu Darbyju, njegovu ujaku, djevojcici i
zlatnoj zili bez sumnje ¢e proditati stotine ljudi koji Zele
zaradivati prodajom osiguranja, a svima njima zelim porudciti da
Darby svoj uspjeh, odnosno godiSnju vrijednost prodanih
osiguranja koja premasuje milijun dolara, duguje upravo tim
iskustvima.

Iskustva gospodina Darbyja uobicajena su i jednostavna, no
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unato¢ tome skrivala su klju¢ njegove zivotne sudbine; zbog
toga su mu bila vazna kao i sam zivot. Iz tih je Zzivotnih
iskustava izvukao korist jer ik je analizirao 1 otkrio njihovu
pouku. No, Sto je s Covjekom koji nema vremena niti zelje
proucavati neuspjehe u potrazi za spoznajom koja bi mogla
dovesti do uspjeha? Kako ¢ée i gdje on svladati vjeStinu
pretvaranja poraza u odskoénu dasku prema moguénostima?
Odgovor na ta pitanja nalazi se u ovoj knjizi.

Potrebnavamje samo jedna dobra zamisao

Odgovor zahtijeva razmatranje trinaest nac¢ela. No upamtite
da odgovor na pitanja koja su vas potaknula da se zamislite nad
zivotom, odnosno odgovor koji je vama potreban, mozete
pronaci u vlastitom umu u obliku zamisli, plana ili cilja nakon
Sto procitate ovu knjigu.

Za ostvarenje uspjeha potrebna vam je samo jedna dobra
zamisao. Nacela opisana u ovoj knjizi nude vam nadine i
sredstva osmiSljavanja ostvarivih zamisli.

Prije no $to nastavimo s opisom tih nacela, smatram da imate
pravo na ovu vaznu sugestiju ...

Kada bogatstvo pocne pritjecati, ono pritjeCe tako obilno da
se covjek pita gdje se skrivalo tijekom svih tih "mrSavih"
godina.

Ova je tvrdnja zapanjujuca, tim viSe ako se uzme u obzir
opéeprihvaéeno vjerovanje da bogatstvo dolazi samo onome tko
dugo i mukotrpno radi.

Kada se po¢nete bogatiti pomocu vlastitih misli, opazit ¢ete
da bogatstvo zapolinje kao stanje uma, s to¢no odredenom
svrhom i s malo ili nimalo mukotrpnog rada. Vi biste, jednako
kao i svi drugi, trebali biti zainteresirani za spoznaju o tome
kako razviti stanje uma koje privla¢i bogatstvo. Dvadeset i pet
godina proveo sam u istrazivanju jer sam i sam Zzelio saznati
"kako ¢ovjek postaje bogat".

Cim ovladate na¢elima i zapoénete slijediti upute za njihovu
primjenu, vase ¢e se financijsko stanje poceti poboljSavati, a
sve §to dotaknete pretvorit ¢e se u vrijednost koja ¢ée vam
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donositi korist. Nemoguée? Niposto!

Jedna od najveéih slabosti covjelanstva jest bliskost
prosje¢nog cCovjeka s rije¢ju "nemoguce". On poznaje sva
pravila koja ne funkcioniraju. Poznato mu je sve ono S§to je
nemoguce ostvariti. Ova je knjiga posvecena onima koji tragaju
za pravilima pomocu kojih su drugi ostvarili uspjehe, i koji su
spremni wuloZiti sve na ta pravila.

Uspjeh dolazi onima koji razviju svijest o njemu.

Neuspjeh dolazi onima koji svojom nezainteresiranoséu
dopustaju razviti svijest o neuspjehu.

Druga slabost koju éete pronaé¢i u mnogim ljudima jest
navika mjerenja svega i svakoga prema viastitim dojmovima i
vjerovanjima. Neki ¢e Citatelji vjerovati da se promisljanjem
nije moguce obogatiti jer su njihove misaone navike zaglibile u
siromastvu, oskudici, bijedi, neuspjehu i porazu.

Ti jadni ljudi podsje¢aju me na ambicioznog Kineza koji je
dosao u Ameriku Skolovati se na americki nacin. Studirao je na
sveudilistu u Chicagu. Jednog je dana predsjednik Harper
naiS$ao na tog mladog Kineza, zastao da bi popricao s njim te ga
upitao §to smatra najuocljivijom karakteristikom Amerikanaca.

"Pa," rekao je student, "¢udan polozaj vasih ociju. Vase su
o¢i priliéno ¢udno polozene!"

Sto mi kazemo o Kinezima?

Covjek odbija vjerovati u ono $to ne razumije. Naivno
vierujemo da su naSa vlastita ograni¢enja "univerzalna'.
Dakako da su oc¢i Kineza "¢udne" jer nisu iste kao i naSe.

"Neizvedivi'' Ford V-8 motor

Kada je Henry Ford nakanio stvoriti svoj c¢uveni V-8 motor,
odlucio je sastaviti stroj s osam cilindara u jednoj jedinici te je
svojim inzenjerima nalozio da nacine nacrte. Nakon Sto su dovrsili
nacrte, inzZenjeri su se svi do jednoga slozili da je jednostavno
nemoguce mnaciniti jedinicu sa osam cilindara u jednom komadu.

Ford je rekao: "Svejedno ga napravite".

"Ali," nastavili su inzenjeri, "to je nemoguce!"
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"Na posao," naredio je Ford, "i ne odustajte dok ne uspijete,
koliko god to trajalo".

InZenjeri su se bacili na posao. Drugo im nije preostalo ako
su zeljeli nastaviti raditi za Forda. Nakon Sest mjeseci nije bilo
nikakvih rezultata. InZenjeri su iskusSali svaki mogu¢i plan da bi
izvr$ili  Fordovu =zapovijed, no, taj se pothvat doimao
neizvedivim; "nemogucéim !

Nakon gotovo godinu dana Ford je upitao inZenjere kako
napreduju, a oni su ga ponovno izvijestili da ne pronalaze nacin
ostvarenja njegove zamisli.

"Na posao," rekao je Ford. "Zelim taj stroj i imat ¢u ga."

Inzenjeri su nastavili s poslom i tajna je iznenada, kao nekim
¢udom, otkrivena.

Fordova je odlu¢nost jo§ jednom odnijela pobjedu!

Prica mozda nije ispri¢ana do posljednje pojedinosti, no,
sadrzaj 1 rezultat su toéni. Vi koji se zelite obogatiti
promisljanjem u njoj otkrijte tajnu Fordovih milijuna, ako
mozete. Nije se potrebno osobito udubiti.

Henry Ford je bio uspjeSan jer je razumio i primijenio nacela
uspjeha. Jedno od njih je Zelja: ¢ovjek mora to¢no znati Sto Zeli.
Upamtite ovu pri¢u i uocite recenice u kojima se otkriva tajna
njegova izvanrednog postignucé¢a. Ako ste to sposobni, ako
mozete to¢no izdvojiti nacela pomocéu kojih se Henry Ford
obogatio, sposobni ste ponoviti njegov uspjeh u gotovo bilo
kojem podrucju koje vam odgovara.

Zbog Cega ste sami ""gospodar svoje sudbine"

Kada je Henley napisao prorocanske rijei: "Ja sam
gospodar svoje sudbine, ja sam kapetan svoje duse," trebao nam
je dati do znanja da smo sami gospodari svoje sudbine i
kapetani svoje duse zbog toga $to imamo mo¢ upravljati svojim
mislima.

Trebao nam je re¢i da se naS$i umovi magnetiziraju na§im
dominantnim mislima, a ti "magneti", na covjeku nepoznat
nacin, privlace sile, ljude i zivotne okolnosti koje su u skladu s
prirodom nasih dominantnih misli.

Trebao nam je reé¢i da, prije no S$to steknemo golemo
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bogatstvo, moramo magnetizirati svoje umove intenzivnom
zeljom za bogatstvom, da moramo postati "usredotoCeni na
novac" sve dok nas ta Zelja ne potakne na stvaranje konkretnih
planova za njezino ostvarenje.
No, buduéi daje bio pjesnik, a ne filozof, Henry je bio posve
zadovoljan izraziv§i tu veliku istinu u lirskom obliku,
ostavljajué¢i svojim sljedbenicima interpretaciju filozofskog
znacenja tih redaka.
Istina se malo pomalo razotkrila pa se doima izvjesnim da
nacCela opisana u ovoj knjizi u sebi sadrZe tajnu ovladavanja
svojom financijskom sudbinom.

Nacela koja mijenjaju vasu sudbinu

Sada smo spremni razmotriti prvo od tih nacéela. Zadrzite
otvoren um i upamtite da posrijedi nisu spoznaje samo jednog

¢ovjeka. Ta su nacela posluzila mnogima. I vi ith mozete
primjeniti u vlastitu korist.

Otkrit ¢ete da to nije nimalo tes§ko ve¢, naprotiv, vrlo lako.

Prije nekoliko godina odrzao sam pozdravni govor na koledzu
u Salemu u Zapadnoj Virginiji. Nacelo opisano u sljedeéem
poglavlju istaknuo sam s tolikim zarom da ga je jedan od
Itldenata ¢vrsto usvojio i uklopio ga u svoju zivotnu filozofiju.
Taj je mladi¢ postao kongresnik te vazna osoba u vladi Franklina
D. Roosevelta. Napisao mi je pismo u kojemu je tako jasno
izrazio svoje misljenje o nacelu iznesenom u sljedeéem poglavlju
da sam odlucio objaviti ga kao uvod u to poglavlje.

1z njega biste mogli naslutiti kakve vas nagrade ocekuju.

Dragi moj Napoleone,

sluzec¢i kao c¢lan Kongresa stekao sam uvid u probleme
musSkaraca izZenapa zelim ponuditi sugestiju koja moze biti od
koristi tisu¢ama Cestitih ljudi.

1922, godine odrzali ste pozdravni govor na koledzu u
Salemu, aja sam tada bio student zavrsne godine. Tim ste

govorom u moj um usadili zamisao kojoj mogu zahvaliti
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mogucnost sluzenja Amerikancima i kojoj c¢u zahvaljivati za
svaki uspjeh koji ostvarim u buducnosti.

Sjecam se, kao daje bilo jucer, vasSeg sjajnog opisa metode
pomocu kojeje Henry Ford, s vrlo malo formalnog obrazovanja,
bez prebijenog novcica i bez utjecajnih prijatelja, osvojio
vrhunce. Tada sam, cak i prije no Sto ste dovrsili govor, odlucio
da ¢u na vrhu pronaci i svoje mjesto bez obzira na to kakve
poteskoée morao previadati.

Tisu¢e mladih ljudi ove ¢ée godine zavrsiti svoje obrazovanje,
jednako kao i sljedecih godina. Svatko od njih trazit ¢e upravo
onakav praktican poticaj koji sam ja dobio od vas. Zeljet ce
znati kome se obratiti i Sto uciniti da bi krenuli putem prema
uspjehu. Vi im to mozete recijer ste tolikim ljudima pomogli
rijesiti njihove probleme.

Tisuée ljudi u Americi Zele znati kako zamisli pretvoriti u
novac, ljudi koji moraju poceti ni od cega, bez financijskih
sredstava te nadoknaditi svoje gubitke. Ako im itko u tome moze
pomodi, tada ste to Vi.

Ako objavite knjigu, volio bih dobiti prvi primjerak koji
izade iz tiska, s vasim vlastorucnim potpisom.

Uz najbolje zZelje, srdacno,

Jennings Randolph

Trideset i pet godina nakon tog govora, 1957. godine imao
sam zadovoljstvo vratiti se na koledz u Salemu i predvoditi
sveCanost dodjele diploma. Tada sam primio pocasni naslov
doktora knjizevnosti.

Od 1922. godine promatrao sam uspon Jenningsa Randolpha
na polozaj direktorajedne od vodecih zrakoplovnih kompanija,
izvrsnog motivacijskog govornika i senatora Zapadne Virginije.
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Sto godje
COVIJEKOV UM
sposoban
ZAMISLITI

POVJEROVATI
to je sposoban 1
OSTVARITI.

31



2.

ZUDNJA

POLAZNA TOCKA SVAKOG
POSTIGNUCA

Prvi korak prema bogatstvu

Kada je Edwin Barnes prije vise od pedeset godina u
Orangeu siSao s teretnog vlaka, mozda je bio nalik skitnici, no,
njegove su misli bile kraljevske!

Dok je koraao putem od zeljeznicke pruge do ureda
Thomasa A. Edisona, njegov je um mahnito radio. Zamisljao je
kako stoji pred Edisonom. Cuo je kako ga trazi moguénost da
ostvari svoju zivotnu opsesiju, goruc¢u zudnju da postane
poslovni suradnik velikog izumitelja.

Barnesova zudnja nije bila nada! To nije bila Zelja). Bila je
to snazna, goruca zudnja jaca od bilo ¢ega drugoga. Bila je
jasno odredena.

Nekoliko godina poslije, Edwin C. Barnes ponovno je stajao
pred Edisonom, u istom uredu u kojem gaje i upoznao. No, sada
je njegova zelja bila pretvorena u stvarnost. Bio je Edisonov
suradnik. NajvecCi san njegova zivota pretocio se u stvarnost.
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Barnes je uspio zato §to je to¢no odredio svoj cilj, a zatim u
njega ulozio svu svoju energiju, svu svoju snagu, sav svoj trud i
sve ostalo ¢ime je raspolagao.

Covjek kojije spalio mostove

Prosloje pet godina prije nego Sto se pojavila moguénost
koju je ocekivao. Svi, osim njega samoga, smatrali su ga jos§
jednim zupcem Edisonovog poslovnog kotaca, no, on je u
svojem umu od prvog dana, svakog trenutka bio Edisonov
partner.

Njegova pric¢a izvanredno docarava moc¢ jasno odredene
zudnje. Barnes je ostvario svoj cilj jerje viSe od bilo ¢ega zelio
luli poslovni suradnik gospodina Edisona. Stvorio je plan
pomocu kojega ¢e ostvariti taj cilj. No, za sobom je spalio sve
mostove. Odrzavao je svoju zudnju sve dok nije postala
dominantna opsesija njegovog zivota, a na posljetku i stvarnost.

Odlazeciu Orange, Barnes nije sam sebi rekao: "Pokusat ¢u
nagovoriti Edisona da mi pruzi nekakav posao." On je rekao:
Posjetit ¢u Edisona i dat ¢u mu do znanja da sam doSao
sklopiti posao s njim."
Nije rekao: "Drzat ¢u o€i otvorenima za druge moguénostiu
slucajuda kod Edisona ne uspijem ostvariti ono §to zelim."
Rekao je: "Samo jedno na ovom svijetu zelim ostvariti, a to je
poslovna suradnja s Edisonom. Spalit ¢u sve mostove za sobom
i cijelu svoju buducénost uloziti u svoju sposobnost da dobijem
ono §to zelim."

Barnes si nije ostavio nijedan izlaz za slucaj nuzde. Morao je
uspjeti ili umrijeti!

I to je bila Barnesova prica o uspjehu!
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Poriv koji vodi do bogatstva

Prije mnogo vremena jedan je veliki ratnik bio suocen sa
situacijom koja ga je prisilila da donese odluku kljuénu za
uspjeh na bojnom polju. Svoje je jedinice trebao poslati u bitku
protiv. moénog neprijatelja koji je brojéano nadmasivao njegovu
vojsku. Ukrcao je svoje vojnike na brodove, doplovio do
neprijateljske zemlje, iskrcao vojnike, istovario opremu te izdao
zapovijed da se brodovi zapale. Obradajuéi se svojim vojnicima
prije prve bitke, rekao je: "Vidite kako naSe brodove guta
plamen. To znaci da s ovih obala mozemo oti¢i zivi samo kao
pobjednici! Nemamo izbora - pobijedit cemo ili umrijeti!"

I pobijedili su.

Covjek koji zeli ostvariti bilo koji pothvat, mora biti
spreman spaliti svoje brodove 1 wuniStiti svaku moguénost
povlacenja. Samo tako moze biti siguran da ¢e odrzati stanje
uma nuzno za uspjeh i poznato kao goruéa zudnja za pobjedom.

Jutro nakon velikog pozara u Chicagu, skupina trgovaca
stajala je na ulici State i promatrala zgariSte na mjestu na
kojemu su se nalazile njihove prodavaonice. Odrzali su
sastanak kako bi odlucili ho¢e li pokuSati obnoviti Chicago ili
ga napustiti te iznova zapoceti u nekom drugom kutku zemlje
koji obecaje viSe. Svi osim jednoga slozili su se u odluci da
napuste Chicago.

Trgovac koji je odlu€io ostati i ponovno graditi, uperio je
prstom u ostatke svoje prodavaonice i rekao: "Gospodo, unato¢
svim pozarima, upravo na ovom mjestu izgradit ¢u najvecu
robnu kuéu na svijetu."

Bilo je to prije gotovo jednog stoljeca. Robna je kuca
sagradena. Tamo je joS i danas te predstavlja spomenik stanju
uma poznatom kao goruca zudnja. Marshallu Fieldu najlakSe bi
bilo uciniti ono $to su ucinili ostali trgovei. Kada su dosla teska
vremena, kada se budué¢nost doimala sumornom, oni su
podignuli sidro i posli tamo gdje se zivot ¢inio lak§im.
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Dobro wupamtite ovu razliku izmedu Marshalla Fielda i
ostalih trgovaca jer je to ista ona razlika koja uspje$ne ljude
izdvaja od neuspjeSnih.

Svako ljudsko bi¢e koje razumije svrhu novca, osjeéa Zzelju
za njime.Zelja neée donijeti bogatstvo. Bogatstvo donosi
Zudnja za obiljem koja se pretvara u opsesiju, zatim konkretno
planiranje nacina i sredstava te podupiranje planova ustrajnos§éu
koja ne priznaje neuspjeh.

Sest nadina za pretvaranje zudnji u zlato

Metoda pomocéu koje je Zudnju za bogatstvom mogude
pretvoriti u financijski uspjeh, sastoji se od Sest konkretnih,
prakti¢nih koraka:

PRVI KORAK: u svojem umu odredite toCan iznos novca
koji Zzelite. Nije dovoljno reé¢i: "Zelim mnogo novca". Po
pitanju iznosa budite odredeni. (Za tu odredenost postoji
psiholoski razlog koji ¢u objasniti u sljedeéem poglavlju.)

DRUGI KORAK: to¢no odredite Sto namjeravate dati za
novac koji zelite. (U stvarnosti niSta nije moguce dobiti bez
odredenogulaganja, odnosno odricanja.)

TRECI KORAK: odredite to¢an datum do kojega
namjeravate posjedovati novac koji zelite.

CETVRTI KORAK: sastavite konkretan plan za ostvarenje
svojegcilja i poCnite djelovati smjesta, bez obzira na to jeste li
spremni il1i niste.

PETI KORAK: sastavite jasnu, sazetu izjavu o iznosu koji
zelite ste€i, odredite krajnji rok za ostvarenje tog cilja, navedite
Sto namjeravate dati zauzvrat te podrobno opiSite plan pomocu
kojega namjeravate zaraditi navedeni iznos.
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SESTI KORAK: ¢itajte svoju izjavu na glas dva puta
dnevno, navecer neposredno prije spavanja te ujutro nakon
budenja. Dok citate - zamiSljajte, osjecajte i vjerujte da vel
posjedujete taj novac.

Iznimno je vazno slijediti upute opisane u sklopu ovih Sest
koraka. Mozda ¢ete re¢i da ne mozete zamisliti kako
posjedujete novac prije no S$to ga stvarno zaradite. Ovdje ce
vam u pomo¢ priskocCiti goruca zZudnja. Ako uistinu zudite za
novcem tako snazno da vaSa zudnja prerasta u opsesiju, lako
cete sami sebe uvjeriti da Cete ga ste¢i. Nuzno je Zzeljeti novac i
razviti odluc¢nost koja ¢e vas uvjeriti da ga veé posjedujete.

MoZete li zamisliti da ste milijunas?

Neupucenima u djelatna nacela ljudskog uma ove se upute
mogu doimati beskorisnima. Svima onima koji ne uvidaju
razboritost navedenih koraka mozda ¢e pomo¢i spoznaja da sam
ih primio od Andrewa Carnegiea koji je zapocCeo kao obican
radnik u celi¢ani, no, unato¢ svojem skromnom pocetku,
pomocéu tih nacela uspio ostvariti bogatstvo koje znatno
premasuje iznos od stotinu milijuna dolara.

Mozda ¢e pomoéi i podatak da je preporucene korake
pazljivo proucio pokojni Thomas A. Edison koji ih je
preporu¢io ne samo kao nuzne za zaradivanje novca, veé i za
ostvarenje bilo kojeg cilja.

Ti koraci ne zahtijevaju "mukotrpan rad". Ne zahtijevaju
zrtve. Ne traze od Covjeka da postane naivan i lakomislen. Za
njihovu primjenu nije potrebna osobita naobrazba. No, za
uspjeSnu primjenu tih Sest koraka potrebno je dovoljno maste
koja ¢e cCovjeku omoguéiti da uvidi i shvati kako stjecanje
novca ne smijemo prepustiti slucaju, sre¢i ili sudbini. Potrebno
Je shvatiti da su svi oni koji su stekli golemo bogatstvo isprva
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wonadali se, zeljeli, Zudjeli 1 planirali prije no S§to su
zaradili novac.
Trebali biste znati i da veliko bogatstvo ne mozete ostvariti
ukoliko u sebi ne uspijete raspaliti Zudnju za novcem te uistinu
povjerovati da ¢ete ga posjedovati.

Moc¢é velikih snova

Svi mi koji sudjelujemo u utrci za bogatstvom trebali bismo
biti ohrabreni spoznajom da ovaj izmijenjeni svijet u kojemu
sivimo zahtijeva nove zamisli, nove nacine rada, nove vode,
nove izume, nove metode poucavanja, nove marketinSke
metode, nove knjige, nove Casopise, nove televizijske
programe, nove zamisli za filmove. No, unato¢ svim tim
zahtjevima za novinama 1 usavr$avanjem, covjek mora
posjedovati jednu znacajku kljuénu za wuspjeh, a to je
odredenost svrhe; Covjek mora znati Sto zeli i posjedovati
gorucu Zudnju da to ostvari.

Mi koji zudimo stjecanju bogatstva, trebali bismo upamtiti
da su istinski vode ovog svijeta uvijek bili ljudi koji su zauzdali
i upotrijebili neopipljive, nevidljive sile nerodene moguénosti i
pretvorili te sile (ili misaone poticaje) u nebodere, gradove,
tvornice, zrakoplove, automobile te sve ostalo Sto zivot ¢ini
Ugodnijim.

Dok planirate ste¢i svoj dio bogatstva, ne dopustite nikome
da u vama pobudi prijezir prema snovima. Da biste u ovom
promjenjivom svijetu ostvarili veliki uspjeh, morate se zaraziti
duhom velikih pionira proslosti €iji su snovi urodili svim
vrijednostima koje CcovjeCanstvo posjeduje, duhom koji
predstavlja zivotnu silu naSe zemlje - vasu i moju moguénost
da razvijamo i unovcéujemo svoju nadarenost.

Ako je ono Sto zelite uciniti ispravno, a vi vjerujete u to,
ucinite to! Zapocnite sa ostvarenjem svojeg sna i ne obazirite se
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na to Sto ¢e "drugi" re¢i kada dozivite privremeni poraz, jer
"drugi" mozda ne znaju da svaki neuspjeh u sebi nosi sjemenku
jednako velikog uspjeha.

Thomas Edison sanjao je o elektri¢noj svjetiljci, bez
odgadanjaje zapoceo djelovati prema ostvarenju tog sna i ostao
mu vjeran, unatoC desecima tisuca neuspjeha, sve dok ga nije
ostvario. Prakti¢ni sanjari ne odustaju!

Whelan je sanjao o lancu prodavaonica cigara, proveo svoj
san u djelo i njegove prodavaonice danas stoje na mnogima od
najprometnijih ameri¢kih raskrizja.

Braca Wright sanjala su o stroju koji ¢e letjeti zrakom. Danas
Sirom svijeta opazamo dokaze da je njihov san bio razborit.

Marconi je sanjao o sustavu zauzdavanja neopipljivih sila
etera. Dokaz da nije uzalud sanjao pronaci ¢ete u svakom radio
i televizijskom prijamniku na ovom svijetu. Zanimljivo je da su
Marconija "prijatelji" prisilno odveli na promatranje u
psihijatrijsku ustanovu kada je izjavio da je otkrio nacelo
pomocu kojega je moguce slati poruke zrakom, bez zica ili
ostalih fizi¢kih sredstava komunikacije. Dana$nji sanjari
prolaze mnogo bolje.

Svijet je danas prepun moguénosti koje sanjari u proslosti
nisu poznavali.

Kako lansirati snove

Goruca zudnja da se bude i da se djeluje polazna je tocka od
koje mora krenuti svaki sanjar. Snovi se ne radaju uslijed
nezainteresiranosti, lijenosti ili nedostatka ambicije.

Upamtite da svi uspjes$ni ljudi zapocinju s neuspjehom i
prolaze kroz mnoge obeshrabrujuce bitke prije nego Sto "stignu
na odrediSte". Prekretnica u zivotu uspjeS$nih ljudi veéinom se
dogada u trenutku krize u kojemu se upoznaju sa svojim
"drugim jastvima".
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John Bunyan napisao je Napredak hodocasnika, jedno od
najboljih knjizevnih djela na engleskom jeziku, nakon §to je
boravio u zatvoru, okrutno kaznjen zbog svojih stajali§ta o
religiji.

O. Henry otkrio je diva u svojem umu nakon $to je pretrpio
veliku nesrecu te bio bacen u zatvorsku ¢éeliju u Columbusu.
Buduéi da ga je nevolja prisilila na upoznavanje sa svojim
drugim jastvom" i na kori§tenje maste, otkrio je daje zapravo
Veliki pisac, a ne bijedni zlo¢inac i otpadnik.

Charles Dickens je kao mladi¢ zaradivao lijepeci naljepnice
na kutijice s lastilom. Tragedija njegove prve ljubavi prodrla je
u dubinu njegove dusSe i pretvorila ga u jednog od najboljih
svjetskih pisaca. Iz te tragedije rodio se njegov knjizevni
Dl vijenac, David Copperfield, kojemu su uslijedila brojna ostala
djela dragocjena svim ljubiteljima knjiga.

Helen Keller oglusila je, zanijemila i oslijepila nedugo po
rodenju. Unato¢ toj tragediji, svoje je ime neizbrisivo upisala na
stranice povijesti velikana. Cijeli njezin zivot svjedoc€i da nitko
nije porazen sve dok poraz ne prihvati kao stvarnost.

Robert Burns bio je nepismeni seoski momak. Zivio je u
siromastvui odrastao u pijanicu. No, ovaj je svijet oplemenjen
njegovim zivotom jer je prelijepe misli zaodjenuo poezijom te
lako i§¢upao korov i na njegovu mjestu posadio ruzu.

Beethoven je bio gluh, Milton je bio slijep, no, njihova ¢e
imena trajati koliko i1 vrijeme jer su sanjali i svoje snove
pretoCili u organizirane misli.

Zeljeti nes§to nije isto §to i biti spreman primiti predmet
svoe zelje. Nitko nije spreman sve dok ne povjeruje da to moze
ostvariti. Um se mora nalaziti u stanju vjere, a ne u stanju puke
nade ili zelje. Otvoren um nuzan je za radanje vjere. U
zatvorenim umovima ne mogu se roditi pouzdanje, odvaznost i
vjera.
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Upamtite da u visoke zivotne ciljeve te snove o obilju i
blagostanju nije potrebno uloziti niSta viSe truda no S§to je
potrebno za prihvaéanje bijede i siromastva. Veliki je pjesnik tu
univerzalnu istinu izrazio sljedeé¢im rijecima:

"Sa Zivotom sam se cjenkao za novcic,
I Zivot mi ne pruzi vise,
Jer, molio sam uvecer

Broje¢i svoju oskudnu imovinu.

Jer Zivot je tek gospodar,
On daje ono §to trazi§,
No, kad odredi$ nadnicu,

Zadatak mora$§ izvrsiti.

Radio sam za bijednu sumu,
Kad sam, oCajan, saznao
Da svaku naknadu koju bih trazio
Zivot bi spremno platio.

Zudnja nadmudruje Majku Prirodu

Kao prikladan vrhunac ovog poglavlja ispricat ¢u pricu o
jednoj od najneobicnijih osoba koje sam upoznao. Po prvi sam
ga puta ugledao nekoliko minuta po rodenju. Na svijet je doSao
bez ikakvih tjelesnih naznaka uSiju i lijecnik je, prisiljen izraziti
svoje misljenje, priznao da bi dijete moglo cijelog Zivota ostati
gluho i nijemo.

Osporio sam njegovo misljenje. Imao sam pravo na to. I sam
sam bio donio odluku i iznio svoje misljenje, no, izrazio sam ga
u tisini i tajnosti svojeg srca.

Duboko u sebi znao sam da ¢e moj sin cuti i govoriti. Kako?
Bio sam uvjeren da mora postojati nacin i znao sam da ¢u ga

40



pronacéi. Sjetio sam se rijeCi besmrtnog Emersona: "Cijeli nas
svijet poucava vjeri. Potrebno je samo slusati. Svatko od nas
svojeg vodica, a smjernim sluSanjem cut ¢emo pravu rijec.”
Prava rije¢? Zudnja! Vise od bilo ¢ega zudio sam za time da
moj sin ne bude gluhonijem. Tu Zudnju nikada nisam napustio,
¢ak ni na trenutak.

Sto sam mogao poduzeti? Odluéio sam u um tog djeteta
nekako usaditi svoju goruéu zudnju za nacinima i sredstvima
koji ¢e, neovisno o uSima, prenositi zvukove njegovu mozgu.

Cim je bio dovoljno star za suradnju, nastojao sam njegov
um toliko potpuno ispuniti goru¢om zudnjom za sluhom da ¢e
je priroda biti prisiljena ostvariti na svoj nacin.

Sve su se te misli rojile u mojem umu, no o njima nisam
govorio nikome. Svakog bih dana obnovio svoj zavjet da moj
sin nece ostati gluhonijem.

kako je rastao i poceo opazati svijet oko sebe, primijetili
smo da ipak vrlo slabo cuje. U dobi u kojoj djeca pocinju
govoriti, on to nije pokuSavao, no, prema njegovu ponasanju
mogli smo jasno zakljuditi da odredene zvukove ipak cuje. To
|| bilo sve Sto sam zelio znati! Bio sam uvjeren da uz neznatan
sluh moze razviti tu sposobnost. Tada se dogodilo nesto §to mi
|l pruzilo nadu. Doslo je iz posve neocekivanog izvora.

"Slucajnost” koja je promijenila jedan Zivot

Kupili smo gramofon. Kada je moj sin po prvi puta cuo
glazbu, bio je izvan sebe od radosti i smjesta je prisvojio tu
napravu. Jednom je zgodom gotovo dva sata neprestano iznova
slusao istu ploCu, stoje¢i ispred gramofona i zubima Ccvrsto
stisc¢uéi rub poklopca. U znafenje te navike proniknuo sam tek
nakon mnogo godina jer tada nismo znali za nacelo
provodenja zvuka putem kostiju".
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Nedugo nakon §to je prisvojio gramofon, otkrio sam da me
¢uje prilicno jasno kada bih govorio usnama priljubljenim uz
njegov mastoidni nastavak u korijenu lubanje.

Budu¢i da sam odlu¢io da ¢e moj sin jasno cuti moj glas,
smjesta sam u njegov um zapoceo pretakati svoju zudnju da
¢uje 1 progovori. Uskoro sam otkrio da uziva sluSati price prije
spavanja pa sam se bacio na posao i osmis$ljao price koje ¢e u
njemu pobuditi samopouzdanje, mastu i Zarku Zudnju da cuje i
bude poput sve ostale djece.

Osobito sam naglaSavao jednu pricu kojoj bih svaki puta dao
nov, dramati¢an prizvuk. Svrha te price bila je u njegov um
usaditi misao da njegov poremecaj nije nedostatak, veé vrlo
vrijedna znacajka. UnatoC Cinjenici da su sve filozofije koje
sam proucavao, jasno govorile da svaka nevolja u sebi nosi
sjemenku jednako velike prednosti, moram priznati da nisam
imao pojma kako taj poremecaj moze postati vrijednost.

Sa Sest centa osvojio je novi svijet

Osvréudi se na to iskustvo, danas opazam da je njegova
vjera u mene umnogome pomogla ostvarenju zapanjujucih
rezultata. Moj sin nije dovodio u pitanje moje rijec¢i. Uvjerio
sam ga da ima znatnu prednost pred svojim starijim bratom te
da ¢e se ta prednost odraziti na mnoge nacine. Primjerice,
ucitelji u Skoli primijetit ¢e da nema uSiju i zbog toga ¢e mu
poklanjati posebnu pozornost te biti osobito ljubazni prema
njemu. Tako je i bilo. Uvjerio sam ga i da ¢e, kada bude
dovoljno star da prodaje novine (njegov je stariji brat ve¢ bio
poceo raditi kao raznosac), imati veliku prednost pred svojim
bratom jer ¢e mu ljudi placati visSe budu¢i da ¢e vidjeti kako je
bistar i poduzetan unato¢ tome $to nema usiju.

Kada mu je bilo otprilike sedam godina, po prvi puta je
dokazao da naSa metoda uvjetovanja njegovog uma rada

42



plodovima. Nekoliko je mjeseci preklinjao da mu dopustimo
prodavati novine, no njegova majka nije htjela dati dopustenje.

Na posljetku je situaciju uzeo u svoje ruke. Jednog
poslijepodneva dok je kod kuée bio sam sa slugama, iskrao se
kroz kuhinjski prozor i krenuo u svijet. Od lokalnog postolara
posudio je Sest centa, ulozio ih u novine, prodao ih, ponovno
ulozio novac te ponavljao taj postupak sve do kasne veceri.
Nakon §to je sredio svoje racune i vratio posudenih Sest centa
koje je posudio od svojeg bankara, ostala mu je Cista dobit od
Cetrdeset i dva centa. Kada smo supruga ija te veceri dosli ku¢i,
pronasli smo ga usnulog u krevetu, s novcem ¢vrsto stisnutim u
Saci.

Njegova mu je majka otvorila Saku, odlozila novac i
zaplakala. Od svega $to je mogla uciniti, pla¢ nad sinovljevom
pobjedom doimao se krajnje neprikladnim! Moja je reakcija
bila upravo suprotna. Smijao sam se od srca jer sam znao da
sam uspio u svojem nastojanju da u sinovljev um usadim stav
vjere u sebe.

Njegova ga je majka u prvom poslovnom pothvatu vidjela
kao malog gluhog djecaka kojije izaSao na ulice i riskirao zZivot
da bi zaradio novac. Ja sam vidio hrabrog, ambicioznog i
samopouzdanog malog poduzetnika ¢ija je vjera u sebe samoga
bila povecana za sto posto jer je zahvaljujuéi vlastitoj pobudi
zapoceo s poslom i uspio. Taj mi je dogadaj mnogo znacio jer
sam znao da mi pruza dokaz o sinovljevoj domisljatosti koja ¢e
ga pratiti cijelog zivota.



Dar sluha

Moj je gluhi djecak zavrSio osnovnu i srednju Skolu te
koledz unato¢ svojoj nesposobnosti da cuje ucitelje, osim ako
su glasno vikali u njegovoj blizini. Nije pohadao Skolu za
gluhe. Nismo mu dopustali nauciti jezik znakova. Odluc¢ili smo
da ¢e zivjeti normalnim zivotom i druziti se s normalnom
djecom i ustrajali smo u toj odluci iako nas je stajala mnogih
zestokih rasprava sa Skolskim sluzbenicima.

Kao srednjoskolac, iskusao je elektricni slusni aparat koji
mu nije bio ni od kakve koristi.

Medutim, tijekom posljednjeg tjedna na koledzu dogodilo se
nesto $to je oznacilo najvazniju prekretnicu u njegovu zivotu.
Naizgled slucajno, dobio je novi elektricni slusSni aparat da ga
iskusa. Oklijevao je upotrijebiti ga zbog prethodnog
razocCaranja sa slicnim uredajem. Na posljetku gaje ipak uzeo te
gotovo nehajno stavio na glavu, prikljucio bateriju i kao nekim
¢udom njegova se zivotna zZelja za normalnim sluhom ostvarila!
Po prvi puta u svojem zivotu ¢uo je gotovo jednako dobro kao i
osoba normalnog sluha.

Presretan zbog novog svijeta koji je upoznao zahvaljujuéi
tom uredaju, pojurio je prema telefonu, nazvao majku i posve
jasno Cuo njezin glas. Sljedeceg je dana po prvi puta u zivotu
razgovijetno Cuo glasove svojih profesora! Po prvi puta mogao
je s lako¢om razgovarati s drugima koji viSe nisu morali vikati.
Tako je uistinu upoznao novi svijet.

Njegova se zudnja pocela ispladivati s kamatama, no,
pobjeda jo§ nije bila potpuna. Moj je sin joS uvijek trebao
pronaci konkretan i prakti¢an nacin da svoj hendikep pretvori u
odgovarajuéu vrijednost.
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Misao koja Cini ¢uda

fedva uvidajuéi znacaj tog napretka, no opijen radoscu
novootkrivenog svijeta zvukova, napisao je pismo proizvodacu
slus$nih aparata u kojemu je s oduSevljenjem opisao svoje
iskustvo. Njegovo je pismo potaknulo celnike kompanije da ga
pozovu u New York. Kada je stigao, poveli su ga u obilazak
tvornice 1 dok je razgovarao s glavnim inzenjerom te mu
govorio o0 svojem novom svijetu, u umu mu se pojavila slutnja,
IAMisao, nadahnude - kako god to Zelite nazvati. Taj je misaoni
poticaj pretvorio njegov hendikep u vrijednost koja ¢e mu se
obilno isplacivati kako u novcu tako i u zadovoljstvu.

Sustina tog misaonog poticaja bila je sljedeca: doSao je na
zamisao da bi, kada bi pronaSao nacin da ispri¢a svoju pric¢u o
otkrivanju novog svijeta, mogao pomoc¢i milijunima gluhih
ljudi koji zive bez pomo¢i sluSnih aparata.

Mjesec dana bio je zaokupljen opseznim istrazivanjem u
sklopu kojega je analizirao marketinSki sustav proizvodaca
slusnih aparata te osmislio nac¢ine i sredstva komuniciranja s
gluhima Sirom svijeta kako bi ih upoznao sa svojim otkri¢em.
Dovrsivsi istrazivanje, sastavio je dvogodiSnji plan utemeljen
na svojim spoznajama. Kada je taj plan izlozio celnicima
kompanije, smjesta je dobio radno mjesto kako bi ga ostvario.

Bacivsi se na posao, sanjao je da mu je sudeno donijeti nadu
i olakSanje tisu¢ama gluhih ljudi koji bi bez njegove pomoci
bili osudeni na vjec¢nu tiSinu.

Nimalo ne sumnjam da bi Blair ostao gluhonijem cijelog
zivota da njegova majka i ja nismo uspjeli uvjetovati njegov
um.

Kada sam u njegovu umu pobudio zudnju za sluhom i
govorom te normalnim zivotom, tom su se poticaju pridruzili
neki nepoznati utjecaji zbog kojih je priroda premostila jaz
tiSine koji je njegov mozak razdvajao od vanjskog svijeta.

Gorucéa zudnja uistinu ima ¢udesnu mo¢ pretvoriti se u svoje
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pojavno ocitovanje. Blair je Zudio za normalnim sluhom; sada
ga posjeduje! Roden je s hendikepom koji bi covjeka sa
slabijom zZudnjom poslao na ulicu prodavati olovke.

"Bezazlena laz", koju sam mu kao djetetu usadio u um
navodeéi ga na pomisao da ¢e njegov hendikep postati vrlo
vrijedna odlika koja ¢e mu donositi korist, opravdala je sama
sebe. Uistinu nema toga, ispravnog ili pogresnog, Sto vjera,
potpomognuta goru¢om zudnjom, ne moze ostvariti. Te su
znacajke svima dostupne.

Cudotvorna ""mentalna kemija'’

Kratak odlomak iz novinske vijesti vezane za gospodu
Schumann-Heink pruza klju¢ razumijevanja njezinog
izvanrednog uspjeha. Navodim taj odlomak budu¢i da jasno
istice Zudnju kao kljucan ¢imbenik postignuca.

Na pocetku svoje karijere gospoda Schumann-Heink
posjetila je direktora Becke kraljevske opere kako bi ga
upoznala sa svojim glasovnim sposobnostima. No, on nije bio
zainteresiran. Ugledavsi tu neobic¢nu i loSe odjevenu djevojku,
zagrmio je neljubazno: "Kako moze§ ocekivati da ¢e§ ikada
uspjeti u operi s takvim licem i bez ikakve osobnosti? Dijete
moje, odustani od te zamisli. Nabavi Sivaci stroj i baci se na
posao. Nikada neces biti pjevacica."

Nikada je prili¢no dugo vrijeme! Direktor Becke kraljevske
opere znao je mnogo o tehnici pjevanja. No, znao je malo o
mo¢i zudnje kada preuzme razmjere opsesije. Da je o toj moci
znao vise, ne bi pocinio pogreSku odbacivanja genija ne
pruziv$i mu cak ni jednu priliku.

Prije nekoliko godina, jedan od mojih poslovnih suradnika
je obolio. Kako je vrijeme odmicalo, njegovo se stanje
pogorsavalo te je na posljetku primljen u bolnicu radi operacije.
Lije¢nik me je upozorio da su izgledi da ga ikada viSe vidim
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zivogavrlo mali. No, to je bilo njegovo misljenje. To nije bilo i
misljenje njegova pacijenta. Netom prije no $to su ga odvezli,
uho je Sapnuo: "Ne uznemiravajte se, Sefe, za nekoliko dana
izlazim odavde." Sestra me je sazaljivo pogledala. No, pacijent
|e dobro podnio operaciju. Nakon §to je sve bilo gotovo, njegov
e lije¢nik rekao: "Spasila ga je samo njegova Zudnja za

zivotom.Ne bi se izvukao da nije odbio prihvatiti mogucnost
smrti."

Osobno vjerujem u moé¢ Zudnje potpomognute vjerom jer
sam vidio kako ta mo¢ uzdize ljude sa skromnih pocetaka do
obilja i mo¢i; vidio sam kako pljacka grobove svojih Zrtava;
vidio sam kako sluzi kao posrednik za ponovne pobjede ljudi
koji su dozivjeli poraz na stotine razlicitih nacéina; vidio sam
kako je mojem sinu omogucéila normalan, sretan i uspjesan zivot
unato¢ tome $to ga je Priroda na ovaj svijet poslala bez usiju.

Kako c¢ovjek moze =zauzdati i upotrijebiti mo¢ Zudnje?
Odgovor se nalazi u ovom i ostalim poglavljima knjige koju
drzite u rukama.

Pomoéu nekog ¢udnog i mocénog nacela "mentalne kemije"
kojega nikada nije razotkrila, Priroda u pobudu snazne zudnje
omata "ono neS$to" $to se ne pokorava rijeCi "nemoguée" i ne
prihvac¢a neuspjeh.
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UM NEMA DRUGIH
OGRANICENIJA
OSIM ONIH
KOJA MU SAMI
NAMETNEMO.

I SIROMASTVO
I BOGATSTVO
POTOMCI SU MISLI.
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3.

VJERA

VIZUALIZACIJAI VJERA U
OSTVARENJE ZUDNJE

Drugi korak prema bogatstvu

Vjera je glavni kemicar uma. Kada se pomijeSa s mislju,
podsvjesni um smjesta preuzima tu vibraciju, pretvara je u
njezinu duhovnu istoznacnicu te je, kao u slucaju molitve,
prepusSta Beskonacnoj Inteligenciji.

Emocije vjere, ljubavi i seksa najmo¢nije su od svih
pozitivnih emocija. PomijeSane, "oboje" misao tako da ona
smjesta prodire u podsvjesni um, gdje se mijenja u duhovnu
istoznaénicu, jedini oblik koji moze izazvati odgovor
Beskonacne Inteligencije.

Kako razvitivjeru

Slijedi tvrdnja koja ¢e vam omogucéiti bolje razumijevanje
vaznosti autosugestije u postupku pretvaranja zudnje u njezin
fizicki ili monetarni oblik; ona glasi: vjera je stanje uma koje
moze biti izazvano ili stvoreno afirmacijom ili ponavljanjem

uputa podsvjesnom umu putem autosugestije.
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